Le GRETA t'accompagne




Entretenir et développer
le porte-feuille client

2 Conseiller la clientele @

dans ses choix

Mettre en oeuvre @

la politique .

commerciale de Promouvoir les

I'entreprise produits de
I'entreprise



Les compétences requises

)
@



Les savoir-faire

@

Connaissance des
techniques de vente, de
négociation et de
prospection

Maitrise de I'anglais

Capacité d'anticiper et de
répondre aux besoins des
clients



N N

BAC+2 : Management
commercial opérationnel

BAC+3 : BUT Techniques
de commercialisation






& Les évolutions

professionnelles






